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1. 기업 개요
1-1. 회사 기본 정보
The SC(더에쓰씨)는 "ALL ROUNDER MEDICAL MARKETING"을 표방하는 글로벌 메디컬 에스테틱 기업이다. 의료 마케팅을 핵심 사업으로 하면서 글로벌 사업, 통합 유통(MRO/BIO/GLOBAL), 콘텐츠 & 엔터테인먼트까지 총 4개의 주요 사업 부문을 운영하고 있다. 서울 강남구에 본관과 신관 두 개의 사옥을 보유하고 있으며, 10개국 이상에 글로벌 네트워크를 구축하고 있다.
[출처: https://companysc.com/]
	항목
	내용

	회사명
	The SC (더에쓰씨, ㈜더에쓰씨)

	슬로건
	ALL ROUNDER MEDICAL MARKETING

	주요 사업
	글로벌 메디컬 에스테틱 (의료 마케팅, 글로벌 사업, 통합 유통, 콘텐츠)

	본관 주소
	서울특별시 강남구 논현로111길 24-3

	신관 주소
	서울특별시 강남구 논현로111길 24-4

	전화 (마케팅)
	02-6953-6596

	전화 (바이오)
	070-5001-0369

	팩스
	070-8611-6596

	이메일
	sccompany000@companysc.com

	웹사이트
	https://companysc.com/


[출처: https://companysc.com/]
1-2. 핵심 가치 및 경쟁력
The SC는 "전문성, 경험, 혁신" 세 가지 핵심 가치를 기반으로 운영되며, "브랜딩 + 컨텐츠 + 퍼포먼스"를 통합적으로 제공하는 것이 차별화 포인트이다. 각 지역, 해당 진료과목에서 1등이 되기 위한 마케팅에 집중하며, 병원마다 가장 효율적인 마케팅 채널을 빠르게 최적화한다. "기존 광고주분들의 소개가 압도적으로 많은 광고대행사"임을 강조하고 있다.
[출처: https://companysc.com/]
1-3. 조직 규모 및 인력 현황
	항목
	수치

	국내 임직원
	60여 명

	국내 상주 외국인 직원
	70여 명 (10개국 출신, 한국어 능숙)

	총 직원 수
	약 130여 명 (국내)

	해외 현지 직원
	약 100명

	평균 연령
	30세

	평균 업력
	10년

	병원 마케팅 경험
	150여 개 병원

	병원 개원/마케팅 경력
	15년


[출처1: https://companysc.com/]  [출처2: https://companysc.com/global_business.php]


2. 사업 영역
The SC는 크게 4개의 사업 부문으로 구성되어 있으며, 의료·뷰티 산업을 중심으로 마케팅, 유통, 콘텐츠, 글로벌 사업을 통합적으로 운영하고 있다. 각 세부 서비스를 아래에 상세 기술한다.
[출처: https://companysc.com/]
2-1. Medical Marketing (의료 마케팅)
의료 마케팅 부문은 The SC의 핵심 사업으로, "브랜딩 + 컨텐츠 + 퍼포먼스"를 통합 제공한다. 각 전담 파트가 한곳에서 움직이는 통합 시스템을 구축하고 있으며, 지역별/진료과목별 맞춤 전략을 통해 병원이 해당 분야 1등이 되도록 지원한다.
[출처: https://companysc.com/marketing_list.php]
인플루언서 보유 현황
	카테고리
	규모

	뷰티 인플루언서
	50,000명

	뷰티 모델
	3,000명

	AI 전후사진 모델 이미지
	10,000개


[출처: https://companysc.com/marketing_list.php]
2-2. 올인원 턴키 마케팅 (All-in-One Turnkey Marketing)
턴키 마케팅은 일반 병원 마케팅과 차별화된 서비스로, 매출의 고정 퍼센티지 방식(고정 비용 병행)으로 운영된다. 모든 온/오프라인 채널을 활용하며, 항시 대기 및 대면 미팅 방식으로 병원과 밀착 소통한다.
[출처: https://companysc.com/marketing_list.php]
	구분
	일반 병원 마케팅
	올인원 턴키 마케팅

	목표
	단기 매출 상승
	지속 가능한 매출

	비용 구조
	한정된 예산/채널
	매출의 고정 퍼센티지

	채널
	한정된 채널
	모든 온오프라인 채널

	소통 방식
	메신저 소통
	항시 대기, 대면 미팅


[출처: https://companysc.com/marketing_list.php]
매출 구간별 맞춤 전략
	구간
	전략

	1구간
	카카오톡 친구/회원권/재방 혜택 강화

	2구간
	신상품 런칭, 재진환자 세일즈 강화

	3구간
	컨텐츠 강화, 부원장 충원, 프로세스 점검

	4구간
	바이럴 마케팅 점유율 강화, 평판작업 보완

	5구간
	수가 상향, 컨텐츠 기반 마케팅 강화


[출처: https://companysc.com/marketing_list.php]
2-3. 병원 개원 솔루션 (Medical Opening Solution) - "마스터키"
병원 개원 솔루션은 "마스터키"라는 브랜드명으로 운영되며, 일반 셀프 개원 대비 준비 기간을 1년 이상에서 2~3개월로 대폭 단축한다. 15년의 병원 개원 및 마케팅 경력을 바탕으로 5단계 체계적 프로세스를 제공한다.
[출처: https://companysc.com/marketing_list.php]
	단계
	항목
	세부 내용

	STEP 1
	입지분석/부동산 선정
	입지/상권 조사, 경쟁병원 조사, 용도변경 확인, 렌트프리 조율, 개설 인허가 가이드

	STEP 2
	인테리어 및 세팅
	주력 시술 설정, 인테리어 컨셉/견적, 도면/동선 조율, 소방검사 신청

	STEP 3
	의료기기/의약품/소모품
	의료기기 장비 선정, 의약품/소모품 가이드, 이카운트 교육

	STEP 4
	직원 채용 및 교육
	채용 대행, CRM 세팅/교육, CS교육, 직무 교육, 현장 코칭

	STEP 5
	원내 물품/마케팅
	원내/옥외 홍보물, 브랜드/바이럴 마케팅, 아웃콜 인력 지원, 의료광고 심의


[출처: https://companysc.com/marketing_list.php]
추천 개원 지역
	지역
	추천 도시/지역

	서울
	강남, 명동, 홍대, 잠실, 영등포, 노원, 건대

	인천
	구월동, 부평, 송도, 청라

	경기
	수원, 성남, 고양, 용인, 안양(평촌), 화성(동탄), 하남(미사), 안산, 평택

	충청권
	대전, 세종, 청주

	강원
	춘천

	전라·제주
	광주, 전주, 제주, 서귀포

	경상권
	부산, 대구, 울산, 창원, 포항, 김해, 진주, 경주


[출처: https://companysc.com/marketing_list.php]


2-4. 의료기기 마케팅 (Medical Devices Marketing)
"잘 만들어진 기기"를 "잘 팔리는 기기"로 전환하는 것을 목표로 한다. 리프팅레이저, 피부레이저, 필러, 보톡스, 스킨부스터, 뷰티디바이스 등을 대상으로 영업, 인플루언서, 바이럴, 컨텐츠 제작, 교육, 학회지원까지 원스톱 서비스를 제공한다. 의료기기사 및 제약사와 병원을 연결하는 중간 역할을 수행한다.
[출처: https://companysc.com/marketing_list.php]
2-5. Global Business (글로벌 사업)
The SC는 10개국 이상에 진출하여 글로벌 의료 마케팅을 수행하고 있다. 국내 상주 외국인 마케팅 전문가 70여 명(한국어 능숙, 평균 경력 10년 이상)을 보유하고 있으며, 연간 병원 매출 약 1,000억 원을 발생시키고, 연간 방문 전환 고객 DB 40만 건 이상을 보유한다. 연 100회 이상 해외 현지 상담회를 진행한다(태국, 베트남, 일본, 중국, 인도네시아).
[출처: https://companysc.com/global_business.php]
진출 국가 (12개국)
	지역
	국가

	동아시아
	일본, 중국, 홍콩, 몽골

	동남아시아
	태국, 인도네시아, 베트남, 말레이시아, 싱가포르

	북미
	미국

	기타
	러시아, 아랍연합


[출처: https://companysc.com/global_business.php]
글로벌 마케팅 차별화 전략
문화 맞춤형 콘텐츠 제작
오프라인 팝업 이벤트
현지 인플루언서 섭외
플랫폼 광고 최적화
영어, 일어, 중국어, 아랍어 등 다국어 지원
[출처: https://companysc.com/global_business.php]
주요 서비스로 "인플류"라는 맞춤형 글로벌 인플루언서 서비스를 운영하며, 현지 경험을 갖춘 인플루언서와 글로벌 성과를 연결한다. 또한 글로벌 시장 진출 지원(병원 개원, 제품 유통, 규제 대응, 현지 직원 채용, 홍보/마케팅)을 처음부터 끝까지 종합 지원한다.
[출처: https://companysc.com/global_business.php]
2-6. Integrated Distribution (통합 유통)
The SC는 통합 유통 사업을 통해 MRO, BIO, 글로벌 유통을 수행하고 있다. 태국, 베트남, 필리핀, 인도네시아, 러시아 등에 진출해 있으며, 현지 직원 약 100명(평균 경력 10년 이상)을 보유하고, 국내 병원 거래처는 1,000곳에 달한다.
[출처: https://companysc.com/integrated_distribution.php]
주요 유통 서비스
	서비스
	설명

	메디얼라이언스
	전문 컨설팅, 비용 효율화, 발주 편의성, 다양한 브랜드 유통까지 통합 서비스

	MRO 서비스
	병원 운영 필수 유지보수 요소를 통합 해결, 리스크 감소 및 안정성 강화


[출처: https://companysc.com/integrated_distribution.php]


2-7. Contents & Entertainment (콘텐츠 & 엔터테인먼트)
의료·뷰티 분야의 전문 콘텐츠 및 엔터테인먼트 솔루션을 제공하며, "디자인부터 영상, AI 모델까지 필요한 모든 콘텐츠를 한 곳에서" 서비스하는 원스톱 플랫폼이다.
[출처: https://companysc.com/contents_entertainment.php]
	서비스
	주요 내용
	관련 사이트

	메디컬 디자인
	홈페이지, 브랜드 원페이지, 앱 랜딩/프로모션, SNS/바이럴 이미지, 포스터, X배너, 리플렛
	design-sc.com

	콘텐츠 영상
	유튜브(인터뷰, V-log), 브랜드/제품 홍보 필름, 인테리어/행사 스케치 영상
	YouTube 채널

	뷰티픽 (AI 모델)
	실사급 AI 인물이미지, AI 전후 사진(다이어트/시술), AI 영상 제작
	btpick.co.kr

	더이쁘네 (뷰티 스톡)
	메디컬 콘텐츠용 모델/스튜디오 이미지, 셀프카메라, 제품 이미지/설명서
	ippne.com

	SC에이전시 (숏폼)
	숏폼 바이럴, 챌린지 콘텐츠, 라이브 커머스, 인플루언서 섭외
	aglow-ent.com


[출처: https://companysc.com/contents_entertainment.php]


3. 주요 제품 포트폴리오
The SC는 통합 유통 사업을 통해 자체 개발 및 파트너 제품을 유통하고 있다. 주요 제품 라인업은 다음과 같다.
	제품명
	카테고리
	특징

	올리디아 (Olidia)
	Collagen Stimulator
	FDA 승인 PLLA 입자, 자가 콜라겐 생성 촉진, 주름/볼륨/재생 효과

	AI-PRF
	PRF 기기
	세계 최초 Activated Injectable PRF 기기, 얇은 니들에 강력한 전단응력 전달로 세포 활성화

	유스힐 (YOUTHEAL)
	PDRN/엑소좀
	식물성 엑소좀 + 철갑상어/연어 PDRN, 다양한 피부 고민 개선

	셀레스텔라 (CELESTELLA)
	히알루론산 필러
	리도카인 포함 가교 히알루론산, 적은 통증과 지속력으로 깊은 주름 개선

	플래티넘 플라필
	필링 제품
	백금/PHA/LHA 성분, 영양 공급 및 재생력 개선

	플래티넘 PTT PRIMO
	피부 재생
	140nm 크기 백금 성분 피부 침투, 레이저 조사로 국소 열반응 유도, 모공 축소/피부 재생


[출처: https://companysc.com/integrated_distribution.php]
4. R&D 및 핵심 기술력
The SC는 자체 R&D 역량을 바탕으로 다양한 세계 최초 기술을 보유하고 있다.
HA(히알루론산) 기술
안정적 HA 구조로 높은 안정성 확보
BDDE 기술: 높은 점탄성과 유지력 제공
높은 저장탄성률: 타사 대비 높은 볼륨 효과
Monophasic 필러 생산으로 글로벌 스탠다드 충족
필러 GMP 생산 시설 구축 및 개발 IP 다수 보유
[출처: https://companysc.com/integrated_distribution.php]
기타 핵심 기술
세계 최초 벌꿀 유래 독자적 보툴리늄 균주 개발
CGMP 생산시설 및 품질 생산관리 시스템 구축
코스메슈티컬 생산 시설 구축
연어/철갑상어 DNA 추출 및 IP, 연구개발, 제조
국내외 각종 인증과 특허 보유
[출처: https://companysc.com/integrated_distribution.php]


5. 글로벌 네트워크 및 실적
	항목
	수치/내용

	글로벌 진출 국가
	12개국 (일본, 중국, 태국, 인도네시아, 베트남, 홍콩, 말레이시아, 싱가포르, 몽골, 미국, 러시아, 아랍연합)

	해외 현지 직원
	약 100명 (평균 경력 10년 이상)

	국내 상주 외국인 전문가
	70여 명 (한국어 능숙)

	총 직원 수 (국내)
	약 130여 명 (국내 60명 + 외국인 70명)

	국내 병원 거래처
	1,000곳

	병원 마케팅 경험
	150여 개 병원

	뷰티 인플루언서 DB
	50,000명

	뷰티 모델 DB
	3,000명

	AI 전후사진 모델 이미지
	10,000개

	연간 병원 매출 발생
	1,000억 원

	연간 방문 전환 고객 DB
	40만 건 이상

	해외 현지 상담회
	연 100회 이상

	병원 개원/마케팅 경력
	15년


[출처1: https://companysc.com/]  [출처2: https://companysc.com/global_business.php]  [출처3: https://companysc.com/integrated_distribution.php]
6. 파트너사 및 주요 고객사
6-1. 협력 스페셜리스트 (파트너사)
	파트너사
	전문 분야

	더레마
	주부 CS콜단

	서울뷰티
	해외 DB 마케팅

	넥스브릿지
	클리닉/피부과 컨설팅

	손코퍼레이션
	토탈 메디컬 마케팅

	SC SOUTH
	SC 남부지사

	트리니티랩스
	국내 & 일본 토탈마케팅

	지비바이오로스
	MSO 유통

	클래스원 MSO
	클래스원 네트워크

	MCL
	치과 마케팅/컨설팅


[출처: https://companysc.com/]
6-2. 주요 병원 고객사 (포트폴리오)
	고객사
	서비스 유형

	바노바기의원 네트워크
	국내외 토탈 마케팅

	데이뷰의원 네트워크
	토탈 마케팅

	원진성형외과
	마케팅

	일퍼센트성형외과
	마케팅

	에이비성형외과
	마케팅

	어나더성형외과
	마케팅

	우리성형외과
	글로벌 마케팅

	엠레드의원
	마케팅

	셀린의원
	마케팅

	하이린의원
	마케팅

	닥터디자이너의원
	마케팅

	포인트업의원
	마케팅

	티유치과
	마케팅

	몬스터의원
	마케팅

	레디피부과
	마케팅


[출처: https://companysc.com/portfolio_list.php]
6-3. 의료기기 브랜드 프로젝트
	브랜드/회사
	프로젝트/제품

	멀츠
	울쎄라, 벨로테로, 제오민(순정주사), 레디어스

	클래시스
	슈링크, 볼뉴머

	파마리서치
	리쥬란힐러 10주년 프로젝트

	바임
	쥬베룩 스킨/볼륨

	차메디텍
	히아필리아

	솔타메디컬
	써마지 SOMA


[출처: https://companysc.com/portfolio_list.php]


7. 조직 구성 (부서별)
	부서명
	주요 업무

	메디컬 마케팅부
	시장분석 및 마케팅 전략 기획, 핵심 키워드 분석 및 모니터링, 콘텐츠 생산 및 관리

	의료기기·MSO 마케팅부
	의료기기·병원 경영지원 서비스 마케팅 기획, 판촉 전략 수립, 영업 지원 및 채널 관리

	글로벌 사업부
	SNS 관리 및 온라인 상담, 통역/번역 및 환자 응대, 모델 섭외 및 관리

	글로벌 마케팅부
	글로벌 마케팅 및 시장 확장 전략 수립, 현지 법인 및 프로젝트 관리, 해외 네트워크 및 사업 관리

	바이오 유통 사업부
	국내 의료기기 유통·영업, 거래처 및 KOL 관리, 제품 판매 전략 및 시장 분석, 학회·전시 운영

	총괄디자인부
	브랜드 영상 및 디자인 콘텐츠 기획·제작, 이벤트 프로모션/온라인 콘텐츠 기획·제작

	경영관리부
	재무·회계·인사 등 경영지원 전반, 조직 운영 효율화 및 내부 관리 시스템 구축


[출처: https://companysc.com/recruit_list.php]
8. 최근 뉴스 및 동향
	날짜
	제목

	2025.12.23
	더에쓰씨, 위브링과 외국인 유학생 정주 및 취업 지원 업무협약 체결

	2025.12.16
	더에쓰씨·서정대학교, 마케팅 전문 인재 양성 업무협약 체결

	2025.11.09
	대림대 사무행정학과, ㈜더에쓰씨와 채용연계형 현장실습 진행

	2025.11.09
	안산대학교–더에쓰씨, 외국인 유학생 진로·정보 연계 협약 체결

	2025.07.04
	더에쓰씨, 뷰티산업을 위한 실사급 AI 모델 이미지 플랫폼 "뷰티픽" 정식 오픈

	2025.07.04
	㈜더에쓰씨, 올리디아 콜라겐 주사 라이브 세미나 성료


[출처: https://companysc.com/news.php]
기타 활동:
- 대한피부과의사회 KOREADERMA 2025 행사 참여
- 클래스원 인도네시아 세미나 참여
[출처: https://companysc.com/portfolio_list.php]
주요 동향 분석
대학교 및 교육기관과의 산학협력 적극 추진 (서정대, 대림대, 안산대, 위브링)
외국인 유학생 취업 지원 및 인재 양성 프로그램 운영 (글로벌 인력 확보 전략)
AI 기술 기반 뷰티 플랫폼 "뷰티픽" 론칭 (2025.07)
자사 제품(올리디아) 라이브 세미나를 통한 의료진 교육 활동
해외 학회 및 세미나 적극 참여 (인도네시아 등)
[출처: https://companysc.com/news.php]


9. 채용 정보 및 복리후생
The SC는 다양한 복리후생을 제공하며 적극적으로 인재를 채용하고 있다.
복리후생
	혜택
	상세 내용

	SC Day
	연차 외 월 1회 추가 휴무

	탄력 근무제
	8시 30분~10시 사이 출근 시간 선택

	자유로운 연차
	눈치 없는 연차/반차 사용

	생일 축하
	3만원 상당 상품권 지급

	간식 무한 제공
	사무실 간식 무제한

	자율 복장
	복장 자유

	안마 의자
	사무실 안마 의자 비치

	경조사 지원
	경조사비 지원

	명절 상여금
	명절 보너스 지급

	워크샵/교육
	워크샵 및 마케팅 교육 (개인 역량 향상 프로그램)


[출처: https://companysc.com/recruit_list.php]
10. 연락처 및 위치 정보
	항목
	내용

	본관 주소
	서울특별시 강남구 논현로111길 24-3

	신관 주소
	서울특별시 강남구 논현로111길 24-4

	대표 전화 (마케팅)
	02-6953-6596

	대표 전화 (바이오)
	070-5001-0369

	팩스
	070-8611-6596

	이메일
	sccompany000@companysc.com

	웹사이트
	https://companysc.com/

	디자인 포트폴리오
	design-sc.com

	AI 뷰티 플랫폼
	btpick.co.kr

	뷰티 스톡 플랫폼
	ippne.com

	숏폼 에이전시
	aglow-ent.com

	회사 브로셔
	company2025.pdf (웹사이트에서 다운로드 가능)


[출처: https://companysc.com/]
문의 가능 항목
메디컬 마케팅
올인원 턴키 마케팅
병원 개원 솔루션
의료기기 마케팅
글로벌 마케팅/비즈니스
바이오 유통
디자인 & 영상
엔터테인먼트 MCN
뷰티 스톡 (모델, AI)
[출처: https://companysc.com/contact_form.php]


※ 본 보고서는 https://companysc.com/ 웹사이트에 공개된 정보를 기반으로 작성되었습니다.
수집 도구: Hyperbrowser (전체 사이트 크롤링, 최대 20페이지)
각 정보의 출처는 해당 섹션에 페이지별로 표기되어 있습니다.
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